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Verkaufer nutzen nur 36% ihrer Zeit fur echten
Kundenkontakt / Studie der Universitat St. Gallen und
SELLGATE zum Thema "Hochleistung im Vertrieb 2010"
wird am 4. Oktober 201
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Beliebtestes CRM der Welt
Vollstéandig & Anpassbar. Uber 97%
Kundenzufriedenheit. www.salesforce.com/de

Bonn / St. Gallen / Hamburg (ots) - Dass
Verkaufer haufig nicht

die meiste Zeit beim Kunden verbringen,
wird schon lange vermutet.

Erfolgreiche Verkaufer betreuen im Schnitt
aber deutlich mehr Kunden

und machen mehr Kundenbesuche als
weniger erfolgreiche. Erfolgreiche
Verkaufer verbringen mehr Zeit mit dem
Kunden und weniger mit Planung

als weniger erfolgreiche. Das und mehr
hat jetzt eine aktuelle Studie

unter Vertriebsleitern und

Vetriebseffizienz

fur die Industrie: update CRM Kostenloses
Whitepaper downloaden! www.update.com/de
/kundengewinnung

WICE CRM-Groupware

webbasiert on Demand oder inHouse einfach CRM -

Demo kostenlos testen www.wice.de
Geschéftsfiihrern aus 222 Unternehmen in

der DACH-Region belegt. Durchgefiihrt wurde die Untersuchung vom

Kompetenzzentrum fir B2B-Marketing der Universitat St. Gallen

gemeinsam mit der Vertriebsberatung der SELLGATE-Gruppe.

Dr. Christian Schmitz von der Universitat St. Gallen und Herr

Wolfgang Hennes, Geschéaftsfihrer der SELLGATE Sales Consulting GmbH,
prasentieren die Ergebnisse der Studie am 04. Oktober 2010 von 10.00

Uhr - 16.00 Uhr im Hotel Kénigshof in

Bonn. In der Veranstaltung

treffen Teilnehmer und Nicht-Teilnehmer

der Studie zusammen, um die

Erkenntnisse zu analysieren und

anschlieRend Uber Herausforderungen,

Erfolgsfaktoren und Lésungsansatze im Vertrieb nachzudenken.

Die Teilnahmegeblhr betragt 85 Euro und beinhaltet die
Prasentation der Studienresultate, den Workshop und séamtliche
Verpflegung, inklusive 3-Gange-Menu.

Kontakt Studie:

Universitat St.Gallen

Institut fir Marketing (IfM-HSG)
Dr. Christian Schmitz
Dufourstrasse 40a

CH-9000 St. Gallen
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Fon: ++41/(0)71/224 -25 01
http://www.ifm.unisg.ch/b2b

Anmeldung Workshop / Executive Summary der Studie anfordern bei:
Dipl. Kfm. Wolfgang Hennes

Fon: ++49/(0)172-2975497

wolfgang.hennes@sellgate.de

www.sellgate.de
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Vertriebsprofis gesucht

www.vertriebstrainer-werden.de

Jetzt mit erfolgreich und erprobtem Konzept Vertriebstrainer werden.

5 tagige Verkaufsschulung

www.proverkauf.de
speziell fur AuBendienstverkaufer der mittelstandischen Industrie

Fiihrungskrafte-Training
www.mssg.ch
Management School St.Gallen Erfolgreiche Vertriebsstrategien

Vertriebsunterstiitzung
www.worm-consulting.de
lhr Partner fiir nationale & internationale Neukundengewinnung
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Claudia Fasse leitet Konzernkommunikation bei Stréer — news akt. 17:12 02.09
"Hin und weg" bei Peugeot - Dreimonatiges Rlckgaberecht — news akt. 16:51 02.09
Colt Resources Inc gibt metallurgisches Programm fiir das... — news akt. 16:36 02.09
Link Financial Gruppe ernennt Marco Angheben zum Project ... — news akt. 16:07 02.09
EANS-DD: Fielmann AG / Mitteilung tber Geschéfte von F... — news akt. 16:01 02.09
SonicWALL: Zwei neue Access Points SonicPoint-Ni und Soni... — news akt. 15:46 02.09
REWE Group: Einladung zur Pressekonferenz am 6. September... [ news akt. 15:37 02.09
M.A.X. Automation konkretisiert Gesamtjahresprognose 2010 — news akt. 15:37 02.09
Industrial Trade Fair Moscow startet mit starker Ausstell... — news akt. 14:46 02.09
Travelzen fuhrt universelle Pauschalreiseabschlisse fu... — news akt. 14:43 02.09
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